
Die Welt ist in Bewegung. Dir ist klar, dass die  
Herausforderungen an Dich und Deine Umwelt 
heute andere sind, als es die Deiner Eltern vor 20 
oder 30 Jahren waren. Irgendwie fühlst Du Dich 
manchmal unsicher, vielleicht auch unverstanden. 
Trotzdem sprudelst Du vor Elan und möchtest 
Dein eigenes Ding machen. Ein tolles Produkt hast 
Du schon, nur irgendwie weißt Du nicht wo anfan-
gen: „Wie komme ich an meine Kunden? Wer sind 
die überhaupt? Ist mein Produkt wirklich einzig-
artig? Brauche ich Kooperationspartner? Wenn 
ja, wo finde ich die? Wie war das noch gleich mit 
der Vertriebsgeschichte? Visionen sind wichtig, 
hab ich gehört. Aber was genau ist meine? Und im 
Übrigen: Geld hab ich auch keins…“

Wir kennen die Probleme von Unternehmens-
gründern und -gründerinnen. Einfach deshalb, 
weil wir selbst mal welche waren. Ein Unter-
nehmen zu starten und zu halten erfordert viel 
Enthusiasmus, Kreativität, Fleiß und mitunter 
einen langen Atem. 

Da stehst Du nun mit Deiner Idee, von der Du 
überzeugt bist und die hinaus muss in die Welt. 
Doch wo zuerst anpacken? Genau hier setzt unser 
Ratenkinder-Modell an.

Für junge Unternehmen, die sich im Klaren 
darüber sind, dass eine Idee nur dann Erfolg 
hat, wenn sie den Anforderungen entsprechend 
kommuniziert wird, haben wir ein Ratenzahlungs-
modell entwickelt, das auf  unsere Dienstleistungen 
der Bereiche Positionierung, Markenentwicklung, 
sowie die Umsetzung aller grafischen Kommuni-
kationsmedien angewendet werden kann. 

Das Ratenkinder-Zahlungsmodell ermöglicht  
Dir, die Kosten für Deine strategische Entwick-
lung und Dein Marketing über einen längeren 
Zeitraum zu verteilen. Dadurch bleibst Du liquide 
und kannst finanzielle Mittel anderweitig ein-
setzen.Voraussetzung für die Anwendbarkeit des 
Zahlungsmodells ist Deine klare unternehmerische 
Ausrichtung auf  eine nachhaltige, ökologische  
und faire Handlungsweise. 

Die Ratenkinder können grundsätzlich von allen 
Unternehmen in Anspruch genommen werden, 
die sich in der Gründungsphase befinden – das 
bedeutet, deren Gründung nicht länger als 3 Jahre 
zurück liegt. Ansonsten gilt:

˜  Buchbar ab einem Auftragsvolumen von  
> 2.000 Euro

˜  Für Unternehmen, die in ihrer Firmenphilo-
sophie die Punkte Nachhaltigkeit, Ökologie und 
Sozialverträglichkeit fest verankert haben und die 
Prozesse innerhalb des Unternehmens konse-
quent darauf  ausgelegt sind

˜  Dein Produkt  verfügt über klare Alleinstellungs-
merkmale und wird von uns als förderungsfähig 
eingestuft

2. 4.
So wirSt du ein ratenkind 

Überzeuge uns von Deiner Idee in einem  
Gespräch oder mit einer Präsentation, ganz so  
wie es sich für Dich richtig anfühlt. Erkläre uns  
dabei in drei Sätzen, weswegen es sich lohnt,  
Deine Idee zu unterstützen.

˜  Was ist der zentrale Nutzen Deines Produkts/
Deiner Dienstleistung?

˜  Was macht Dein Produkt oder Deine Dienst-
leistung einzigartig? 

˜  Wer braucht Dein Produkt/Deine Dienst- 
leistung?

˜  Was ist Deine Vision?

Das ist alles. Wir werden Deine Situation intern 
bewerten und Dir dann mitteilen, ob Du als 
Ratenkind in Frage kommst. Wird Deine Idee von 
uns bejaht, setzen wir uns mit Dir zusammen und 
besprechen Deine IST-Situation, welche Positio-
nen für Dich Sinn machen und welches Budget 
dafür insgesamt kalkuliert werden muss. Anschlie-
ßend erstellen wir Dir ein Angebot mit Vorschlag 
des Ratenzahlungsmodells, bei dem wir nochmals 
individuell auf  Deine finanzielle Situation ein-
gehen können.

V e r ä n d e r t d i e w e l t.

d eV e r ä n d e rt d i e w e lt. d e

daS biSt du

daS biSt du
daS Sind die ratenkinder

3.
daS biSt duaufnamekriterien

»Als Ratenkind unterstützen 
wir Dich finanziell 

bei der Ausarbeitung 
Deiner Marketingstrategie 

und Umsetzung Deiner
Werbemedien.«
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